NEGOCJACIE
W BIZNESIE
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Jak przygotowac si¢ do negocjacji?
Jak zbudowac¢ przestrzen w procesie
negocjacyjnym?

Nie wiesz jakie przygotowac strategie
negocjacyjna?

Brakuje Ci wiedzy na temat skutecznej komu-
nikacji, aby w profesjonalny sposéb prowadzi¢
rozmowy W procesie negocjacji cen oraz
warunkéw wspolpracy?

Nie wiesz, jak si¢ skutecznie broni¢ przed
manipulacja, technikami negocjacji podczas
negocjacjis

Zastanawiasz si¢ jak wzmocni¢ pewno$¢ siebie
w negocjacjach?

Brakuje Ci odpowiedzi na najwazniejsze
pytanie? Jak przejac kontrol¢ na negocjacjami
i osiagnac sukces w procesie negocjacyjnym?




BUSINESS MEDIA SOLUTIONS

PROGRAM SZKOLENIA Z ZASAD NEGOCJACII:

Zasady przygotowania si¢ do negocjacji cenowych. Jak rozmawiac¢ o cenie podczas negocjacji.
Wskazowki uzywania gotowych schematow, ktére pozwalaja Ci negocjowac swiadomie i kreowac
przestrzen negocjacyjna dla siebie i na swoich warunkach.

Zasady przygotowania do negocjacji.
Swiadomos¢ swoich mocnych i stabych stron. Priorytety. Okreslenie przedmiotu negocjacji
Wyznaczenie celéw. Mozliwe alternatywy

Jak dobrze znasz motywacje i potrzeby swojego kontrahenta.
Etapy negocjacji. Czyli kiedy rozmawia¢ o cenie? Wstep do negocjacji cenowych i zasady ustepowania.
Swiadomo$é procesu mentalizacji w procesie negocjacyjnym.

Cwiczenia poszczegdlnych technik negocjacyjnych — trening/éwiczenia 20 technik w grupach.
Analiza i oméwienie wykorzystanych technik.

OPIS KORZYSCI | ZAKRES TEMATYKI SZKOLEN:

ELEMENTY WSPIERAJACE METODY STOSOWANE

TRENINGU KOMUNIKACJI PODCZAS TRENINGU:

Analiza i diagnoza osobowosci w procesie komunikacji e  Praktyka i ¢wiczenia. Kazdy modul treningu zawiera
prezentacjg tresci oraz ¢wiczenia, ktére maja wzmocnic

Stany osobowosci w komunikacji . .
y ) przekazywana wiedzg z omawianego zakresu.

Doinwestowanie poziomdéw stanéw Ja w komunikacji

; : . Prezentacje samodzielne oraz praca w grupach.
- Analiza Transakcyjna

Uczestnicy angazowani sa w scenki oraz symulujg
prezentacje przed publicznodcia. Kazde ¢wiczenie jest

Modele/profile osobowosci w procesach relacji
nagrywane i omawiane.

migdzyludzkich (Analiza Transakcyjna,

Profile osobowosci MBTI) e  Material filmowy. Uczestnicy dostana nagrania,

umozliwiajace pézniejszg analize treningu. Kazdy
z uczestnikéw otrzymuje feedback od prowadzacego oraz
szczegdlowy opis wskazéwek do wdrozenia po treningu.
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Informacja
O trenerze

Marcin Roczniak / Klub Inteligencji Biznesu
Zakres szkoleniowy; negocjacje, komunikacja, autopre-
zentacja oraz wystapienia publiczne,

Wspdlzalozyciel Klubu Inteligencji Biznesu.
Specjalizuje si¢ zakresie komunikacji i autoprezentacji
w biznesie.

Jest analitykiem transakcyjnym z bogatym dorobkiem
szkoleniowym w tej dziedzinie. Posiada wysoko rozwinigte
umiejetnosci budowania relacji biznesowych oraz wspodl-
pracy wewnatrz organizacji z zachowaniem najwyzszych
standarddw biznesowych. Nadzoruje proces kreowania
marki osobistej dla czlonkéw Klubu Inteligencji Biznesu.

Doswiadczony manager i trener kompetencji migkkich.
Jestem réwniez trenerem z doswiadczeniem w zarzadzaniu
sprzedaza oraz szkoleniem treneréw wewnetrznych.

Swoje doswiadczenie zdobywalem jako Trener w oraz
manager w Vistula Group S.A. oraz Sandler Training.

Ponadto jest wyksztalconym ekspertem w dziedzinie
wizerunku i autoprezentacji. Jako multitrener prowadzi
zajecia z wystapien publicznych oraz komunikacji w biznesie.




